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Algunos datos para empezar:
• Economía social en la Unión Europea, representa el 10 % de la 

economía europea (PIB)  y emplea a más de 11 millones de 
trabajadores (4,5 % de la población activa en la Unión 
Europea)

• Una de cada cuatro nuevas empresas que se crean cada año 
en la Unión Europea son consideradas empresas sociales, e 
incluso, una de cada tres en Finlandia, Francia y Bélgica.

• Las empresas sociales crecen en Reino Unido a un ritmo del 
25% cada tres años.

• Solo en 2011 se crearon 60 fondos de inversión con fines 
sociales estimados en 40 billones de dólares.

• Cerca del 2,8% de los trabajadores americanos están 
implicados en empresas sociales híbridas.





Una empresa social es una empresa:

• cuyo objetivo principal es tener un 
impacto social antes que generar 
beneficios para los propietarios y 
accionistas, 

• que aprovecha sus superávits
fundamentalmente para alcanzar esos 
objetivos sociales, 

• que es gestionada por empresarios 
sociales de forma responsable, 
transparente e innovadora, en especial 
mediante la implicación de los 
trabajadores, los clientes y todos 
aquellos a los que afecta su actividad.

Comisión Europea



“Es una organización que 
nace con el objetivo de 
resolver un problema social. 
Y lo hace compitiendo en el 
mercado. Este tipo de 
empresas reinvierte todo lo 
que generan en la sociedad 
con el objetivo de repartir su 
impacto social positivo”

Muhammad Yunus



Emprendedor social

“Actúan como agentes del cambio para la 
sociedad, aprovechando las oportunidades que a 
otros no les interesan con el propósito de mejorar 
los sistemas, innovar y difundir nuevos enfoques, 
desarrollar soluciones sostenibles que alivien los 

problemas más apremiantes de la sociedad y 
crear un cambio sistemático a largo plazo.”

Kickul et al, 2012



“Los emprendedores sociales no se conforman con dar de 
comer a alguien un pez o enseñarlo a pescar. Ellos no 
descansarán hasta haber revolucionado la industria 

pesquera”

Bill Drayton (Fundador Ashoka)



Tipos de emprendedores sociales

• Sin fines de lucro: alto compromiso con la comunidad 
arriesga sus recursos sin esperar retorno

• Con fines de lucro: genera valor económico y a la vez 
persigue causas sociales o ambientales. 

• Híbridos: líderes con alto nivel de empuje, ambiciosos, 
con grandes habilidades en la comunicación de su 
misión a fin de inspirar a su personal, usuarios y socios 
hacia la consecución de la misma; además son capaces 
de crear esquemas impresionantes de operación 
prácticamente sin recursos (Leadbeater, 1997) 



GEM, Special Report 2015

167,793 adultos de 58 economías en 2015

“Cualquier individuo que esté comenzando o 
actualmente lidere cualquier tipo de actividad, 
organización o iniciativa que tenga un objetivo 
particularmente social, medioambiental o 
comunitario que:
1. priorice el valor social o medioambiental al 

económico
2. opere en el mercado produciendo bienes o 

servicios”



Principales resultados

• 3,2% de los individuos está actualmente tratando de iniciar una actividad 
de emprendimiento social (0,3% Corea del Sur a 10,1% Perú).

• 3,7% actualmente lideran una actividad de emprendimiento social (0,4% 
Irán a 14% Senegal).

• 5 de cada 10 reinvierte sus beneficios en objetivos sociales
• 55% son hombres.
• Entre 18-34 años son las edades donde mas representación se encuentra
• Los niveles difieren mucho entre regiones.
• La mayoría usa recursos propios para sus iniciativas. Más de un tercio usa 

fondos públicos, mientras que las familias y los bancos son también 
importantes fuentes de financiación.

• Los emprendedores sociales son bastante optimistas en términos de 
aspiraciones de crecimiento.

• El 32% de la población reconoce saber de la existencia de negocios cuya 
finalidad es resolver problemas sociales.



0,9%



0,7%



















Organizaciones que dan apoyo:

• Ashoka, 1980
• Echoing Green, 1987
• Avina Foundation, 1994
• Roberts Enterprise Development Fund, 1997
• Social Venture Partners (Seattle), 1998
• New Profit, Inc, 1998
• New Schools Venture Fund, 1998
• Omidyar Network, 1998
• Schwab Foundation for Social Entrepreneurship, 1998
• Skoll Foundation, 1999
• Venture Philanthropy Partners, 2000





España 

























¡¡¡Buscamos RETOS!!!
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